
Методы активного поиска 
клиентов. Опыт США 

Ленивый маркетинг, Соц.Сети, Мит-
Апы и кое-что еще. 



Отзывы и 
Рекомендации 

ЗАЧЕМ: 
- Позитивный настрой и 
“пред-подготовка” 
клиента 
- Люди любят работать 
с людьми 
- Бесконечная 
геометрическая 
прогрессия 

КАК: 
- Эйфория после сделки 
- Анкета через пару 
недель 
- “Что я сделал не так?” 
- Праздники, годовщины, 
события, полезная 
информация 
- Связка с бизнес-
партнерами 



РИЭЛТОР - это звучит 
гордо 

По секрету всему 
свету 
 
Хорошие проводники 
 
Племянница - не 
равно правильный 
Риэлтор 



Открытый Показ. 
OPEN HOUSE 

Зачем ? 
 

Как? 
 

Когда? 
 

Что? 

Type to enter a caption. 



Открытый 
Показ. 
OPEN 

HOUSE 

Подготовк
а 
 

Проведен
ие 
 

Ключики 

Успеха   



Мит-Апы и 
НетВоркинги. 

Кто все эти 
люди? Расширение Круга 

 

ДрамКружок,  
Кружок по 

фото 

Бизнес Завтрак 

Рабочие Кластеры 

Совместные 
Проекты 

Type to enter a caption. 



    Культуру в 
Массы 

Что?Как?

Где? 

Кому?Заче

м? 

Type to enter a caption. 



СоцСети. 
Зло во Благо 

Контакты, просвещение, консультации Блюсти лицо!! ЕЩЕ: Google LinkedIn MLS Отраслевые форумы Yelp  

Type to enter a caption. 



Продающие 
Фишки 
Личного 
Бренда Бейджи 
Визитки 
Магниты 
Наклейки 
Сувениры 
Игрушки 
Одежда 

Type to enter a caption. 

  

Type to enter a caption. 



СПАСИБО! 
Наталья Шерман 

 
Риэлтор 

Keller Williams 
Realty 

Houston, Texas, USA 


